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Content Marketing
in ener|gate-Qualitat

4 gute Grinde fir ener|gate Kommunikation:

© @

1. Wir verstehen Energie

Wir kennen den Energiemarkt aus dem Effeff. Durch den Zugriff auf den
Content-Pool des ener|gate-Fachverlages haben wir Trends und Themen
laufend im Blick.

2. Wir finden lhre Story

Wir identifizieren den Content, der zu Ihrem Unternehmen passt.
Gemeinsam mit lhren Mitarbeitern und Kunden entwickeln wir aus
Ihrem Geschaft fesselnde und verstandliche Geschichten.

3. Wir texten fiir lhre Ziele

Wir helfen Ihnen, neue Kunden zu gewinnen und bestehende zu
entwickeln: mit professionell geschriebenem Content fir anspruchsvolle
Energie-Themen.

4. Wir ibernehmen das fiir Sie

Wir garantieren feste Ansprechpartner und klare Verantwortlichkeiten.
Das spart Ihnen Zeit, Geld und Nerven - damit Sie sich ganz auf Ihr
Kerngeschaft konzentrieren konnen.



Unser Angebot fir
lhre Kommunikation

CORPORATE PUBLISHING
Ihr Unternehmen ist besonders. Zeigen Sie es!

Magazine. Newsletter. Event-Berichte. Unternehmensberichte. Websites
& Portale. Ihr Newsletter von ener|gate. Serids, sachlich, leserfreundlich.

Sehen Sie mehr auf den Seiten 4-7.

CONTENT
Information schafft Vertrauen. Geben Sie Wissen weiter!

Themenscouting. Whitepaper. Marktberichte. Marktdaten & Nachrichten.
Ihr Whitepaper von ener|gate. Fundiert, formulierungssicher, zielorientiert.

Sehen Sie mehr auf den Seiten 8-11.

PUBLIC RELATIONS
Sie sind Experte fiir Energie. Bringen Sie sich ins Gesprach!

Medienarbeit. Ghostwriting. Sonderformate. Round-Table-Gesprache.
Ihr Round Table von ener|gate. Organisiert, moderiert, aufbereitet.

Sehen Sie mehr auf den Seiten 12-15.

Haben Sie
Fragen?

Unsere Ansprechpartner
finden Sie auf
Seite 16.




CORPORATE PUBLISHING

BusinessPARTNER
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EVL Newsletter

Die Energieversorgung Leverkusen GmbH & Co. KG (EVL) fordert die
Kundengewinnung im B2B-Bereich mit einem regelmaf3igen Newsletter von
ener|gate Kommunikation. Er erscheint viermal im Jahr und geht an rund 3.500
Bestands-, Neu- und Potenzial-Kunden.

Der Newsletter stitzt das Upselling mit Informationen Gber neue Produkte

und Dienstleistungen. Aufserdem gibt er den Unternehmen Orientierung in

der oft untbersichtlichen Energiepolitik und intensiviert so die Kundenbindung.
So informiert der Newsletter zum Jahresende regelmal3ig Uber anstehende
Anderungen bei Steuern, Abgaben und Umlagen.
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Unsere Leistungen:

> Themenrecherche und Beratung

> Texterstellung, Redaktion und Lektorat

> Umsetzung des Newsletters in eine HTML-
und PDF-Version

> Versand als HTML-Mail mit PDF-Anhang

> Unsubscriber-Verwaltung

Warum ein Newsletter
von ener|gate?

Ein Newsletter von ener|gate Kommunikation
vereint energiewirtschaftliches Fachwissen mit
professioneller Redaktion und setzt Ihre Ziele in
der Kundenkommunikation um. Alles aus einer
Hand, vom Editorial Gber die Produktinforma-
tion bis zum Besonderer-Ausgleichsmechanis-
mus-Update.

lhr Nutzen:

> |dentifikation relevanter Themen mit Nutzwert
fur Ihre Kommunikation

> Transfer von Energie-Fachwissen auf die
Ebene Ihrer Kunden

> kurzfristige, schnelle und unburokratische
Umsetzung

> ein fester Ansprechpartner fir Redaktion
und Projektmanagement

> Rundumbetreuung ohne Schnittstelle zu
externen Dienstleistern



» Beim Newsletter von ener|gate
Kommunikation stimmen einfach
die personliche Betreuung und
das energiewirtschaftliche
Know-how. «

Ursula Schubert
Unternehmenskommunikation
Energieversorgung Leverkusen
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?Finogy Whitepaper

Die innogy SE nutzt fur ihre Geschaftskundenkommunikation ein Whitepaper zum
Thema ,Effiziente Energienutzung in Unternehmen”, um den Vertrieb zu unterstitzen
und Leads zu generieren.

Wir haben mit der von uns beauftragten Grafik-Agentur das Corporate Design von innogy
in das neue Medium ,Whitepaper” (ibersetzt, passende Inhalte recherchiert und die
gesamte Publikation produziert. Das sachlich informierende Whitepaper ist auf mehreren
Websites von innogy hinterlegt, steht interessierten Kunden tber ein Kontaktformular

zur Verfigung und enthalt Links zur Kundenberatung (Call-to-Action). Das Feedback von
Kunden wie Mitarbeitern fallt durchweg positiv aus.



Warum ein Whitepaper
von ener|gate?

Der Nutzen komplexer Energie-Dienstleis-
tungen erklart sich Ihren Kunden nicht von
selbst. Ein ener|gate-Whitepaper bringt Uber-
sicht in Gesetze, Forder- und Finanzierungs-
moglichkeiten und verdeutlicht Ihren Kunden
die praktischen Anwendungsmaglichkeiten
lhrer Angebote.
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Unsere Leistungen: Ihr Nutzen:

> Konzeption und Seitenscribble > sachliche Produktinformation ohne Werbesprech

> Recherche passender Inhalte und Abbildungen > Spezialisierung auf B2B-Kommunikation von

> Auswahl einer Grafik-Agentur, Briefing und Energiethemen
Layout-Vorschlage > zuverlassige Umsetzung mit Termin-

> Texten, Redaktion und Lektorat und Kostensicherheit

> Beratung zur Einbindung in die bestehende > ein fester Ansprechpartner fir Redaktion
Website Uber Call-to-Actions und Projektmanagement

> Rundumbetreuung ohne zusatzliche Schnittstelle
zu externen Dienstleistern
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» Energieeffizienz treibt unsere
Kunden um. Das Whitepaper von
ener|gate bringt auf den Punkt,
wie unsere Produkte sie dabel

unterstltzen konnen. «

Helmut Meierjohann
Sparte Vertrieb
innogy SE
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PUBLIC RELATIONS

Aareal Bank
ener|gate
Round Table

Die Aareal Bank hat die Abwicklung des Zahlungsverkehrs
fur Energieversorger als Wachstumsbereich identifiziert.
Denn Energieversorgungsunternehmen stehen im
B2B-Geschaft unter Wettbewerbsdruck und missen ihre
Prozesse kontinuierlich verbessern. Die Aareal Bank bietet
dafur ein neues Produkt, das sich als Standardldsung fir
ein elektronisches Rechnungswesen eignet.

Um sich als Dienstleister in der Branche bekannt zu
machen und Aufmerksamkeit fir das Produkt zu
generieren, hat sich die Aareal Bank fir einen ener|gate
Round Table entschieden. Fir das von der Aareal Bank
gesetzte Thema ,Digitalisierung mal drei” hat ener|gate
die passenden Teilnehmer akquiriert.




Warum ein Round Table
mit ener|gate?

Komplexe Produkte und politische Themen brau-
chen mehr als Werbeanzeigen. Die geschlossene
Diskussionsrunde ener|gate Round Table bringt
hochkaratige Teilnehmer aus Politik und Wirtschaft
zusammen und setzt Ihre Botschaft in den Kontext
der Themen, die die Energiebranche bewegen.

Unsere Leistungen:

--------- > Inhaltliche Konzeption, Organisation und
Durchfiihrung einer geschlossenen Diskussion

> Auswahl, Akquise, Briefing und Betreuung der
Teilnehmer

> Moderation der Veranstaltung

> Raummiete (Business Hotel), Catering, Fotograf

> Publikationspaket: Berichterstattung in einem
ener|gate-Magazin und im taglichen Infodienst
ener|gate messenger+

> Anzeigenpaket: flankierende Anzeigen in ener|gate-
Publikationen (Magazin/Website/Newsletter)

" nz'c-f““nddmann‘r > Public-Relations-Paket: Belegexemplare (Print/
it feu”  qare/M? Digital), Social-Media-Posts (Twitter/XING), PM
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> Interne Veranstaltung fir eine offene Gesprachs-
atmosphare und inhaltlich fundierte Diskussion

> ener|gate-Label fir hohe Authentizitat und
Glaubwirdigkeit

> Durchfiihrung aus einer Hand

> Crossmediale Berichterstattung fur hohe Reichweite

und langere Aufmerksamkeit bei lhrer Zielgruppe



» Unser Round Table mit ener|gate war
genau die richtige Plattform, um u.a.
unser komplexes BKo1 eConnect in
der Branche zu positionieren. «

Andreas Beckmann

Director Wohnungswirtschaft -
Integrated Payment Solutions
Aareal Bank
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lhre Ansprechpartner
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Thomas Falk Oliver Risse Jorg Siefke-Bremkens

Redakteur Redakteur Redakteur

falk@energate.de risse@energate.de siefke@energate.de

+49 2011022 533 +49 2011022 520 +49 2011022 507

e
- &

Thomas Prestin Gregor Rauh

Vertriebsleiter Key Account Manager

prestin@energate.de rauh@energate.de

+49 2011022 505 +49 2011022 529

ener|gate ist der unabhdngige Informations- und Kommunikationsdienstleister

fur Energiethemen. Seit dem Jahr 2000 steht ener|gate fir aktuelle, fundierte

und verldssliche Berichterstattung sowie professionelle und hochwertige Inhalte.
Neben den fihrenden Publikationen der Energiewirtschaft aus dem ener|gate
Fachverlag liefert ener|gate Kommunikation passgenaue Kommunikationslésungen
fur Unternehmen der Branche. Zu den Kunden zahlen sowohl international tatige
Energie- und Wirtschaftsunternehmen als auch Regionalversorger, Stadtwerke,
Verbande, Institute und Vereine.

ener|gate ist ein Unternehmen der con|energy Gruppe.

ener|gate gmbh, Norbertstr. 3-5, D-451317 Essen



