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CHARAKTERISTIK e|m|w 

Energie, Markt, Wettbewerb – das verbirgt sich hinter der e|m|w, die bereits seit über 
10 Jahren Fach- und Führungskräften der Energiewirtschaft zuverlässiges Marktwissen 
bietet und sich längst zu einem Leitmedium der Branche entwickelt hat. Ob Produkt- oder 
Imagewerbung, mit Anzeigenwerbung in der e|m|w erreichen Sie Ihre Zielgruppe im Ener-
giemarkt und profitieren von einem attraktiven redaktionellen Umfeld durch wechselnde 
thematische Schwerpunkte. Werbewirksame Formate wie beispielsweise das Unterneh-
mensportrait erzielen höchste Aufmerksamkeit beim Leser.

Die e|m|w erscheint alle zwei Monate als Print-Publikation sowie als digitale Ausgabe und 
gliedert sich in die Rubriken Regulierung & Netze, Handel & Beschaffung, Vertrieb & Mar-
keting, Erzeugung & Effizienz, Prozesse & IKT. Im Marktüberblick stellen sich bedeutende 
und aktive Unternehmen einer bestimmten Branche vor und heben ihre Firma mit einem 
Premiumeintrag besonders hervor.

„Mit unserer Teilnahme am Markt­
überblick und unseren Anzeigen in 
der emw sind unsere Kunden und 
Neukunden immer auf dem aktuellen 
Stand zu unseren Entwicklungen und 
Services für den Energiemarkt.“
Dana Marschner, Marketing Consultant, 
EXXETA GmbH

„Mit unseren Anzeigen in der emw 
sind wir gut platziert und regelmäßig 
im Markt präsent.“ 
Michael Gülden, Marketingleiter 
Gas-Union

Erscheinungsweise: 	 6x jährlich
Druckauflage: 		  3.500 Exemplare
Verbreitete Auflage: 	2.800 Exemplare
Verkaufte Auflage: 	 1.500 Exemplare
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ZIELGRUPPE

9 %
ich habe 

Informationsmaterial 
angefordert

86 %
ich habe die 

genannte Website 
besucht

5 %
ich habe die 
Firma direkt 
kontaktiert 

(per Telefon 
oder E-Mail)

• �Wie viele Personen lesen außer Ihnen  
noch Ihre e|m|w?

• �Haben Sie aufgrund von Anzeigen in der 
e|m|w einmal Maßnahmen ergriffen?

37 %
1 bis 3 Kollegen lesen 
die Ausgabe ebenfalls

41 %
ich lese das 
Magazin allein und 
gebe es nicht weiter

22 %
üblicherweise lesen 

mehr als drei weitere 
Kollegen die Ausgabe

9 %
Gewerbe/ 

Industrie

46 %
Energieversorgung 
und -handel

12 %
Dienstleistungen

6 %
Beratung

6 %
IT

3 %
Politik

3 %
Wissenschaft

15 %
Sonstige

• �Welcher Branche würden Sie Ihr  
Unternehmen zuordnen?

• ��In welchem Bereich Ihres Unternehmens 
sind Sie tätig?

23 %
Geschäftsführung/
Vorstand

13 %
Technik/Energiemanagement 
und -beratung

23 %
Handel/Beschaffung

23 %
Marketing/Vertrieb/
Kommunikation6 %

Energierecht/
Reguliereung

2 %
IT

10 %
sonstiges

Quelle: ener|gate  

Leserbefragung August 2015

Ihre Zielgruppe – unsere Leser: 

Die Mehrzahl der Leser kommt aus den Bereichen 

Energieversorgung und Energiehandel.

Sie sprechen mit Entscheidern: 

Ca. ein Viertel der e|m|w Leser sind Entscheider 

und gehören dem Bereich Geschäftsführung/

Vorstand an.

Hohe Reichweite durch Mehrfachnutzung: 

Im Durchschnitt wird jede e|m|w von 3 Personen 

in den Unternehmen gelesen.

Ihre Werbung wirkt: 

Die Mehrzahl der e|m|w Leser hat auf Anzeigen-

werbung reagiert und die Unternehmenswebseite 

besucht.
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Ausgabe 1/2017
1 17
Ausgabe 1
Februar 2017

IS
SN

: 1
61

1-
29

97

37

16

Interview

Special Das Flexible 
Energiesystem

Erzeugung & Effi zienz
Quartierskraftwerke

Marketing & Vertrieb
Pricing

e|m|w Persönlich
Dietmar Spohn

Marktüberblick
Contracting

Ausgabe 2/2017
2 17
Ausgabe 2
April 2017

IS
SN

: 1
61

1-
29

97 Erzeugung & Effi zienz
Quartierskraftwerke

Marketing & Vertrieb
Pricing

e|m|w Persönlich
Dietmar Spohn

Marktüberblick
Contracting

37

16

Interview

Special Das Stadtwerk 
im Wandel

Ausgabe 3/2017
3 17
Ausgabe 3
Juni 2017

IS
SN

: 1
61

1-
29

97 Erzeugung & Effi zienz
Quartierskraftwerke

Marketing & Vertrieb
Pricing

e|m|w Persönlich
Dietmar Spohn

Marktüberblick
Contracting

37

16

Interview

Special Daten – 
der neue Rohstoff

Schwerpunktthema Das Flexible Energiesystem Das Stadtwerk im Wandel Daten – der neue Rohstoff

Beschreibung

•	 �Verteilnetze: Intelligenz  
statt Kupfer

•	 �Sektorkopplung: Strom,  
Wärme, Verkehr

•	 �Speichermarkt vor dem 
Aufschwung?

•	 �Der Kunde im Fokus – 
Nähe, Zufriedenheit und 
Bindung 

•	 Neue Geschäftsfelder –  
gewohnte Wege verlassen

•	 �Prozesse optimieren

•	 �„Big Data“ sinnvoll nutzen
•	 �Blockchain: Gefahr oder  

Chance für Energiever-
sorger?

•	 �IT-Sicherheit: Schutz vor 
Hackern und Co.

Erscheinungsdatum 01.02.17 01.04.17 08.06.17

Anzeigenschluss 11.01.17 10.03.17 15.05.17

Marktüberblick Portfoliomanagement
White-Label-Lösungen für  

den Vertrieb
Projektierer von Erneuerbaren- 

Anlagen

Wichtige  
Veranstaltungen /  
Medienkooperationen

Treffpunkt Netze  
(07.03.17-08.03.2017)

E-world energy & water  
(7.-9.2.2017)

VKU Verbandstagung  
(14.03.-15.03.2017)

Intersolar Europe 
(31.5-2.6.2017)

Hannover Messe  
(24.-28.4.2017)

BDEW Kongress  
(21.06.17.-22.06.2017)

Ausgabe 4/2017
4 17
Ausgabe 4
August 2017

IS
SN

: 1
61

1-
29

97 Erzeugung & Effi zienz
Quartierskraftwerke

Marketing & Vertrieb
Pricing

e|m|w Persönlich
Dietmar Spohn

Marktüberblick
Contracting

37

16

Interview

Special Frischer Wind im 
Windmarkt

Ausgabe 5/2017
5 17
Ausgabe 5
Oktober 2017

IS
SN

: 1
61

1-
29

97 Erzeugung & Effi zienz
Quartierskraftwerke

Marketing & Vertrieb
Pricing

e|m|w Persönlich
Dietmar Spohn

Marktüberblick
Contracting

37

16

Interview

Special Chancen in der 
Wärmewende

Ausgabe 6/2017
6 17
Ausgabe 6
Dezember 2017

Erzeugung & Effi zienz
Quartierskraftwerke

Marketing & Vertrieb
Pricing

e|m|w Persönlich
Dietmar Spohn

Marktüberblick
Contracting

37

16

Interview

Special Klimafreundliche 
Mobilität

Schwerpunktthema Frischer Wind im Windmarkt
Chancen in der Wärme­

wende
Klimafreundliche Mobilität

Beschreibung

•	 �Ausschreibungen öffnen 
den Markt

•	 �Kooperieren oder selber 
machen?

•	 Das Geschäft der Direkt-
vermarktung

•	 �Grüne Zukunft: Solar
thermie, Wärmepumpen 
und Co. 

•	 Neuer alter Energieträger 
Erdgas

•	 �Nahwärmekonzepte clever 
umsetzen

•	 Neuer Schub für die  
Elektromobilität?

•	 �Güter und Personen bewe-
gen mit Erdgas 

•	 �Fuhrpark der Zukunft

Erscheinungsdatum 02.08.17 04.10.17 04.12.17

Anzeigenschluss 12.07.17 12.09.17 13.11.17

Marktüberblick
Beratung für die  
Energiewirtschaft

Abrechnung Mess- und Zählwesen

Wichtige  
Veranstaltungen /  
Medienkooperationen

Husum Wind 
(12.-15.9.2017)

Dt. Energiekongress  
(5.9.-6.9.17)

THEMEN UND TERMINE
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1/1 Seite

Breite	 176 mm 
Höhe	 263 mm

Preis	 2.995,– € 

1/3 Seite hoch

Breite	 56 mm 
Höhe	 263 mm

Preis	 1.150,– € 

1/3 Seite quer

Breite	 176 mm 
Höhe	 85 mm

Preis	 1.150,– € 

1/2 Seite hoch

Breite	 86 mm 
Höhe	 263 mm

Preis	 1.498,– € 

1/2 Seite quer

Breite	 176 mm 
Höhe	 129,5 mm

Preis	 1.498,– € 

ANZEIGENFORMATE UND PREISE

Formate im Satzspiegel

1/4 Seite hoch

Breite	 86 mm 
Höhe	 129,5 mm

Preis	 1.000,– € 

1/4 Seite quer

Breite	 176 mm 
Höhe	 63 mm

Preis	 1.000,– € 

Alle Preise zzgl. MwSt
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1/1 Seite

Breite	 210+6 mm 
Höhe	 297+6 mm

Preis	 2.995,– € 

1/3 Seite hoch

Breite	 75+3 mm 
Höhe	 297+6 mm

Preis	 1.150,– € 

1/3 Seite quer

Breite	 210+6 mm 
Höhe	 96+3 mm

Preis	 1.150,– € 

1/2 Seite hoch

Breite	 105+3 mm 
Höhe	 297+6 mm

Preis	 1.498,– € 

1/2 Seite quer

Breite	 210+6 mm 
Höhe	 146,5+3 mm

Preis	 1.498,– € 

Formate im Anschnitt

1/4 Seite hoch

Breite	 105+3 mm 
Höhe	 146,5+3 mm

Preis	 1.000,– € 

1/4 Seite quer

Breite	 210+6 mm 
Höhe	 71+3 mm

Preis	 1.000,– € 

ANZEIGENFORMATE UND PREISE

Alle Preise zzgl. MwSt
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PREMIUMEINTRAG in der Rubrik Marktüberblick

Veröffentlichung von Logo und Firmenbeschreibung (max. 600 Zeichen): 400,- €

Marktüberblick
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DR. HOLLMANN & KAMMEL MANAGEMENT CONSULTANTS PARTNERSCHAFT INGENIEURE
Eckendorfer Straße 14e, D-33609 Bielefeld ; Tel.: +49 (0) 521 9883058-0, Fax: +49 (0) 521 9883058-1;
info@hollmann-kammel.com, www.hollmann-kammel.com         

Anteilseigner Dr.-Ing. Maik Hollmann, Dipl.-Ing. Eike Kammel

Commodities Stromversorgung; Erdgasversorgung; Wasserversorgung; Wärmeversorgung

Fortsetzung  D­FINE GMBH

energiewirtschaftliche 
Beratungsfelder

Auswahl und Einführung von Handels- und Risikomanagement-Systemen für den Energiehandel (ETRM-Systeme); Implementierung 
von Individuallösungen zur Steuerung von Handels- und Kraftwerksportfolios; Börsenanbindung für den Energiehandel; Modellie-
rung und Forecasting von Energie- und Rohstoffpreisen; Messung von Marktpreis-, Kredit- und Liquiditätsrisiken; Bewertung von 
Assets und Energiederivaten; Hedging und Hedge Accounting; Umsetzung regulatorischer Anforderungen im Rahmen bestehender 
IT-Systeme und Geschäftsprozesse (insbesondere EMIR, REMIT, MiFID)

sonstige Beratungsfelder Auswahl und Einführung von Treasury- und Handelssystemen für Finanztransaktionen; Entwicklung und Optimierung von Handelsstrate-
gien und Prozessen; Entwicklung von Messverfahren für operationelle Risiken; Portfoliomanagement und Asset Allocation; Unterneh-
mens- und Portfoliobewertung für Kapitalmarkttransaktionen; Entwicklung von Verfahren zur quantitativen Unternehmenssteuerung

Commodities Stromversorgung; Erdgasversorgung; Wasserversorgung; Wärmeversorgung

Zielgruppen bei den Energie-
versorgungsunternehmen

Management, Risikomanagement, Handel, Abwicklung, Controlling, Accounting, Einkauf, Forschung & Entwicklung

Kooperationspartner Alle namhaften Systemanbieter für Handels- und Risikomanagement-Lösungen

Referenzkunden Aufbau des Marktrisikomanagements einschließlich IT-Umsetzung (ETRM) für ein international tätiges Energieunternehmen; 
Algorithmische Optimierung des Kurzfrist-Stromhandels mit Börsenanbindung für deutsche Energiehandelshäuser; Verbesserung 
des Kennzahlensystems für die Portfoliosteuerung eines deutschen Gasversorgers; Implementierung von Transaktionsmeldungen 
gemäß REMIT für deutsche Energieunternehmen

DSC UNTERNEHMENSBERATUNG UND SOFTWARE GMBH
Carl-Benz-Straße 16a, D-69198 Schriesheim; Tel.: +49 (0) 6203 6941-0, Fax: +49 (0) 6203 6941-941;
info@dsc-gmbh.com, www.dsc-gmbh.com       

Seit 1993 ist DSC auf die Einführung und Optimierung von IT-Systemen und Geschäftsprozessen sowie die Umsetzung gesetzlicher 
Anforderungen für die Versorgungswirtschaft spezialisiert. Unsere Erfahrungen in der Versorgungswirtschaft bilden auch die 
Basis für Produktinnovationen: Über 100 eigenentwickelte Zusatzlösungen erweitern SAP-Standardsysteme um sinnvolle 
Funktionalitäten zur Effi zienzsteigerung und Prozessoptimierung unter SAP for Utilities. So verfügt DSC zum Beispiel über ein 
umfangreiches Lösungsportfolio im Bereich SAP CRM oder zur Optimierung des Forderungsmanagements und der Stamm-
datenqualität in SAP IS-U.

Mitarbeiterzahl ... des Gesamtunternehmens: 128 Mitarbeiter/-innen in Festanstellung; ... davon in der energiewirtschaftlichen Kundenbe­
ratung: 109; ... davon im Back­Offi ce: 19

energiewirtschaftliche 
Beratungsfelder

SAP Utilities inklusive zugehöriger Komponenten (SAP IS-U, SAP CRM, SAP EDM, SAP IDEX, SAP MCF, SAP AMI, SAP IM4G, SAP Hybris C4C, 
SAP BW); Dienstleistungen: Systemaudit/-review, Machbarkeitsstudien, Modulberatung, Datenmigration, Systemimplementierung, Soll-/
Ist-Analysen, Implementierung und Optimierung von Geschäftsprozessen, Schnittstellenrealisierung, Projektleitung, Projektteamschulung

sonstige Beratungsfelder SAP-Integration: Barzahlen.de, externes Inkasso, OptioPay, Prepayment (-zähler)

Zielgruppen bei den Energie-
versorgungsunternehmen

IT- und Fachabteilungen

Kooperationspartner DSC setzt bewusst auf starke und langjährige Partnerschaften, um Dienstleistungen aus einer Hand und damit eine optimale Lösung 
zu bieten: ABIT, Cash Payment Solutions (Barzahlen), BearingPoint, BET, Deutsche Post Direkt, GÖRLITZ Austria, hsag Heidelberger 
Services AG, HTS Systeme, Kloppe Media, Inobas, OptioPay, SAP, Sikom, SNP

Referenzkunden DSC hat über 1.500 Projekte im Umfeld von SAP for Utilities erfolgreich realisiert. Zu unseren Kunden in Europa zählen sowohl kleine 
und mittelständische Stadtwerke als auch große Konzerne: Ausgewählte Referenzkunden: SAP SE, EnBW, EWE, Stadtwerke Münster, 
Hamburg Wasser, Stadtwerke Essen, Pfalzwerke, DVV, rkuIT, Energiedienst, ewz (CH), Wien IT (AT), Electrabel (B), Centrica (GB)

E­BRIDGE CONSULTING GMBH
Baumschulallee 15, 53115 Bonn; Tel.: +49 (0) 228 9090650;
info@e-bridge.com, www.e-bridge.de         

Anteilseigner in privater Hand

Mitarbeiterzahl ... in der energiewirtschaftlichen Kundenberatung: 22

Commodities Stromversorgung; Erdgasversorgung; Wasserversorgung; Wärmeversorgung

ECG ENERGIE CONSULTING GMBH
Wilhelm-Leonhard-Straße 10, 77694 Kehl-Goldscheuer; Tel.: +49 (0) 7854 9875-0, Fax: +49 (0) 7854 9875-293;
info@ecg-kehl.de, www.energie-consulting.com         

Anteilseigner im Besitz der geschäftsführenden Gesellschafter

Mitarbeiterzahl ... in der energiewirtschaftlichen Kundenberatung: 50 Mitarbeiter

Commodities Stromversorgung; Erdgasversorgung; Wärmeversorgung

Exklusives Unternehmensporträt in jeder Ausgabe möglich: 980,- €

Marktüberblick
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Marktüberblick

EXXETA liefert funktionierende energiewirtschaftliche Prozesse und verbindet erfolgreich energiefach-
liches Know-how mit technologischer Expertise. Die MTS-Softwarelösungen unterstützen wichtige 
Prozesse von Transportnetzbetreibern, Händlern und Speicherbetreibern sowie Handels- und Kooperati-
onsplattformen in Europa. 

EXXETA. Spezialisten 
für die Energiewirtschaft.

Als in Leipzig ansässiges Software- und 
Beratungsunternehmen agiert die EXXETA 
GmbH (ehem. ECG) in deutschland- und 
europaweiten Projekten bei führenden Un-
ternehmen der Energieversorgungsbranche 
und hat sich als spezialisierter Anbieter 
von Software-, Integrations- und Prozess-
dienstleistungen etabliert. Ihren Kunden 
bietet EXXETA mit der einzigartigen und 
standardisierten Lösungsfamilie MTS re-
gulatorische Konformität, Prozesseffi zienz 
und Marktvorteile. 

Auf Basis von tiefem gaswirtschaftlichen 
Know-how verbunden mit IT-Kompetenz 
beherrschen die Spezialisten für die 
Energiewirtschaft den Prozess ganzheitlich 
und können Kundenlösungen intelligent 
und einfach realisieren und verknüpfen. 
Außerdem berät EXXETA ihre Kunden zu 
gas- und fachlichen Geschäftsstrategien und 
-prozessen sowie unterstützenden IT-Archi-
tekturen. Im Sinne eines funktionierenden 
Gesamtprozesses wirkt EXXETA auch bei 
der komplexen Aufgabe der technischen 

und fachlichen Systemintegration mit – von 
der Beratung bis hin zur Realisierung.

Gemeinsam mit der EXXETA AG werden 
über 500 Mitarbeiter an insgesamt acht 
Standorten in Deutschland, der Schweiz 
und Slowakei beschäftigt. Neben Leistun-
gen für Energieunternehmen werden auch 
Beratung und Produkte auf der Basis von 
modernsten IT-Technologien für Automo-
bil-, Finanzdienstleistungs-, und Logistik-
unternehmen angeboten.

EXXETA GMBH 
Föpplstraße 3, 04347 Leipzig; Tel.: +49 (0) 341 443-1467, Fax: +49 (0) 341 443-1855; energy@EXXETA.com, www.EXXETA.com       

EXXETA Training – Shortcut für Ihre erfolgreiche Weiterbildung! Unsere Rollenspielschulung der Akteure im Gasmarkt 
vermittelt Ihnen ein ausführliches gaswirtschaftliches Grundlagenwissen und dient der praxisnahen Einarbeitung in die kom-
merzielle Gaswirtschaft. Dabei stehen die Marktakteure mit ihren verschiedenen Rollen, komplexen Aufgaben sowie deren
vertragliche Beziehungen und Geschäftsprozesse im Fokus. Unsere nächste öffentliche Schulung fi ndet am 14.09.2016 in 
Leipzig statt. Melden Sie sich jetzt an: www.exxeta­leipzig.com

Anteilseigner EXXETA AG (100 %)

Mitarbeiterzahl ... des Gesamtunternehmens: 163; ... davon in der energiewirtschaftlichen Kundenberatung: 56; 
... davon im Back­Offi ce: 11

energiewirtschaftliche 
Beratungsfelder

Innovation und Transformation: Digitalisierungsstrategie, „Design Thinking im Sprint“; Market Research and Regulation: Regulatori-
sche Veränderungen im Blick behalten; Marktstudien und Kosten-Nutzen-Analysen; Energiewirtschaftliche Fachberatung im Umfeld 
Handel, Transport und Speicherung; Prozesse und Service-Zuschnitt, ISMS-Zertifi zierung; Infrastrukturoptimierung und Einbindung 
von Cloud-Diensten; Methoden: Projektmanagement, Requirements Engineering, Design Thinking; Training: Spielerisch energiewirt-
schaftliche Prozesse kennenlernen

sonstige Beratungsfelder Standardsoftware für Handel, Transport und Speicherung; Infrastrukturbetrieb und Management von Cloud-Services; Software-as-a-
Service; Umsetzung individueller Anforderungen auf einer modernen Softwareplattform

Commodities Stromversorgung; Erdgasversorgung

Zielgruppen bei den Energie-
versorgungsunternehmen

Gashändler und -vertriebe, Transportnetzbetreiber, Marktgebietsverantwortliche, Speicherbetreiber, Verbände, Kooperationen

Kooperationspartner Partner aus der Wirtschaft: BI Business Intelligence GmbH, con|energy AG, EXXETA AG, inubit AG, metalogic GmbH, 
Robotron-Datenbank Software GmbH

Partner aus der Wissenschaft: HTWK Leipzig, TU Freiberg, Universität Leipzig, Universität Rostock

Referenzkunden astora GmbH & Co. KG, Gasum Oy, Gasunie Deutschland GmbH & Co. KG, ENTSOG, Erdgas Ostschweiz AG, GASAG Berliner Gaswerke AG, 
Gas Connect Austria GmbH, GRTgaz Deutschland GmbH, Nord Stream AG, ONTRAS Gastransport GmbH, Storengy Deutschland GmbH, 
store-x Storage Capacity Exchange GmbH, Thyssengas GmbH, VNG Gasspeicher GmbH, VNG - Verbundnetz Gas AG, WINGAS GmbH

Marktüberblick
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Marktüberblick

Beratung für die Energiewirtschaft
Mit der regelmäßigen Rubrik „Marktüberblick“ bietet die e|m|w ihren Lesern eine Übersicht der 
im Energiemarkt tätigen Unternehmen an. Jede Ausgabe widmet sich hierbei einem anderen 
Themenschwerpunkt.

Für das aktuelle Heft hat die e|m|w-Redaktion Unternehmens- und Produktdaten zum Thema 
„Beratung für die Energiewirtschaft“ zusammengetragen. Die abgebildeten Daten wurden von den 
am Marktüberblick teilnehmenden Unternehmen zur Verfügung gestellt.

Auch künftig steht diese Rubrik allen Marktakteuren offen, die sich dem Vergleich stellen wollen. Im 
kommenden Heft lautet der Themenschwerpunkt „Projektierer von Erneuerbaren-Anlagen“.

Zusammengestellt von Mareike Lickfeld

energate gmbh
Norbertstraße 5, D-45131 Essen
Tel.: +49 201 1022-504
Fax: +49 201 1022-555
lickfeld@energate.de

Zeichenerklärung

IT-BeratungManagement- und 
Prozessberatung

Rechtsberatung

§§§
Personalberatung

MARKTÜBERBLICK
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Sonderformate & Sonderdrucke:
Sie interessieren sich für ein Werbe-Sonderformat oder einen Sonderdruck? Sehr gern unterbrei-
ten wir Ihnen ein individuelles Angebot für Inselanzeigen, Störer und weitere Sonderformen. 
Profitieren Sie von qualifizierten Artikeln aus der e|m|w und nutzen Sie Sonderdrucke als Ihren 
Kommunikationsverstärker. Alle Artikel werden in unveränderter Form aufbereitet und mit einer 
Titelseite im e|m|w-Layout als Sonderdruck neu generiert. Preise auf Anfrage.

TECHNISCHE ANGABEN / BEILAGEN

Druckdaten:
•	 �Dateien in 4 c Euroskala  

angelegt
•	 �Bilder eingebettet oder als separate Datei
•	 �Schriften in Zeichenwege  

umgewandelt oder eingebettet

Dateiformate:
•	 druckaufgelöste PDF, EPS, TIFF

Beilagen/Beihefter:
•	 ��Beilage bis 25 g 300,- €/1.000 Stk. (plus Postgebühren), je weitere 5 g 25,- €/1.000 Stk.
•	 �Beihefter 4.890,- €/6.690,- € (4/8 Seiten)

Spaltenbreiten:
•	 1 Spalte 	 56 mm
•	 2 Spalten	 116 mm
•	 3 Spalten	 176 mm

Sonstiges:
•	 �Zuschlag je Sonderfarbe (HKS/Pantone) 

auf  
s/w Preis 450,- €

•	 �Nicht in einem o. g. Format angelieferte 
Dateien können zu einem Preis von 85,- 
€/Stunde konvertiert werden

Lieferadresse für Beilagen:
IC GmbH Lettershop
Stefan Hoppe
Teilungsweg 28
45329 Essen-Kettwig
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Allgemeine Geschäftsbedingungen des ener|gate Fachverlages für 
Anzeigen und Fremdbeilagen 
Die nachfolgenden Allgemeinen Geschäftsbedingungen gelten ausschließlich ge-
genüber Unternehmern im Sinne des § 14 BGB, juristischen Personen des öffent-
lichen Rechts und öffentlich-rechtlichen Sondervermögen.
1. �„Anzeigenauftrag“ im Sinn der nachfolgenden Allgemeinen Geschäftsbedingun-

gen ist der Vertrag über die Veröffentlichung einer oder mehreren Anzeigen 
eines Werbungtreibenden oder sonstigen Inserenten in einer Druckschrift zum 
Zweck der Verbreitung.

2. �Anzeigen sind im Zweifel zur Veröffentlichung innerhalb eines Jahres nach Ver-
tragsabschluss abzurufen. Ist im Rahmen eines Abschlusses das Recht zum Abruf 
einzelner Anzeigen eingeräumt, so ist der Auftrag innerhalb eines Jahres seit 
Erscheinen der ersten Anzeige abzuwickeln, sofern die erste Anzeige innerhalb 
der in Satz 1 genannten Frist abgerufen und veröffentlicht wird.

3. �Bei Abschlüssen ist der Auftraggeber berechtigt, innerhalb der vereinbarten bzw. 
der in Ziffer 2 genannten Frist auch über die im Auftrag genannte Anzeigenmen-
ge hinaus weitere Anzeigen abzurufen.

4. �Wird ein Auftrag aus Umständen nicht oder nicht vollständig erfüllt, die der 
Auftraggeber zu vertreten hat, so hat dieser, unbeschadet etwaiger weiterer 
Rechtspflichten, bei einem ihm eingeräumten Nachlass den Unterschiedsbetrag 
zwischen dem gewährten und dem der tatsächlichen Abnahmemenge entspre-
chenden Nachlass zu erstatten. Kann die Zeitschrift infolge höherer Gewalt (z.B. 
Krieg, Arbeitskampf oder sonstige nicht vorhersehbare Ereignisse) oder sonsti-
ger Umstände, die der Verlag nicht zu vertreten hat, überhaupt nicht, nicht in 
vollem Umfang oder nicht rechtzeitig erscheinen, so ist der Auftrag zum nächst 
möglichen Zeitpunkt auszuführen. Kann eine spätere den Zweck nicht erreichen, 
kann der Auftraggeber vom Vertrag zurücktreten. Weitere Rechte, insbesondere 
Schadenersatzansprüche, stehen dem Auftraggeber in diesen Fällen nicht zu. 
Kann die Zeitschrift aus Gründen, die der Verlag zu vertreten hat, überhaupt 
nicht, nicht in vollem Umfang oder nicht rechtzeitig erscheinen, ist die Haftung 
des Verlages nach Maßgabe der Regelungen in Nr. 9 eingeschränkt.

5. �Sind keine besonderen Größenvorschriften gegeben, so wird die nach Art der 
Anzeige übliche, tatsächliche Abdruckhöhe der Berechnung zugrunde gelegt.

6. �Aufträge für Anzeigen und Fremdbeilagen, die erklärtermaßen ausschließlich 
in bestimmten Nummern, bestimmten Ausgaben oder an bestimmten Plätzen 
der Druckschrift veröffentlicht werden sollen, müssen so rechtzeitig bim Verlag 
eingehen, dass dem Auftraggeber noch vor Anzeigenschluss mitgeteilt werden 
kann, wenn der Auftrag auf diese Weise nicht auszuführen ist. Rubrizierte 
Anzeigen werden in der jeweiligen Rubrik abgedruckt, ohne dass dies der 
ausdrücklichen Vereinbarung bedarf. Der Verlag ist berechtigt, Anzeigen, die 
aufgrund ihrer redaktionellen Gestaltung nicht als Anzeigen erkennbar sind, mit 
dem Wort „Anzeige“ deutlich kenntlich zu machen.

7. �Der Verlag behält sich vor, Anzeigenaufträge – auch einzelne Abrufe im Rahmen 
eines Abschlusses – und Beilagenaufträge wegen des Inhalts, der Herkunft oder 
der technischen Form nach einheitlichen, sachlich gerechtfertigten Grundsätzen 
des Verlages abzulehnen, wenn deren Inhalt gegen Gesetze oder behördliche 
Bestimmungen verstößt oder deren Veröffentlichung für den Verlag unzumutbar 
ist. Dies gilt auch für Aufträge, die bei Geschäftsstellen, Annahmestellen oder 
Vertretern aufgegeben werden. Beilagenaufträge sind für den Verlag erst nach 
Vorlage eines Musters der Beilage und deren Billigung bindend. Beilagen, die 
durch Format oder Aufmachung beim Leser den Eindruck eines Bestandteils 
der Zeitung oder Zeitschrift erwecken oder Fremdanzeigen enthalten, werden 
nicht angenommen. Die Ablehnung eines Auftrages wird dem Auftraggeber 
unverzüglich mitgeteilt.

8. �Für die rechtzeitige Lieferung des Anzeigentextes und einwandfreier Druckunter-
lagen oder der Beilagen ist der Auftraggeber verantwortlich. Nichtlieferung von 
Druckunterlagen entbindet ihn nicht von der Bezahlung bestellter Anzeigen. Der 
Verlag gewährleistet für den belegten Titel übliche Druckqualität im Rahmen der 
durch die Druckunterlagen gegebenen Möglichkeiten und fordert für erkennbar 
ungeeignete oder beschädigte Druckunterlagen unverzüglich Ersatz. Reklamati-
onen wegen mangelhaften Drucks von verspätet angelieferten Druckunterlagen 
kann der Verlag nicht akzeptieren.

9. �Der Auftraggeber hat bei ganz oder teilweise unleserlichem, unrichtigem oder 
bei unvollständigem Abdruck der Anzeige Anspruch auf Zahlungsminderung 
oder eine einwandfreie Ersatzanzeige, aber nur in dem Ausmaß, in dem der 
Zweck der Anzeige beeinträchtigt wurde. Lässt der Verlag eine ihm hierfür 
gestellte angemessene Frist verstreichen oder ist die Ersatzanzeige erneut nicht 
einwandfrei, so hat der Auftraggeber ein Recht auf Zahlungsminderung oder 
Rückgängigmachung des Auftrages. Eine Haftung für leichte Fahrlässigkeit des 
Verlages, seines gesetzlichen Vertreters und seiner Erfüllungsgehilfen ist – außer 
bei Fehlen zugesicherter Eigenschaften oder bei Verletzung wesentlicher Ver-
tragspflichten- ausgeschlossen. Die Haftung ist bei Fahrlässigkeit auf den vorher-
sehbaren, typischerweise eintretenden Schaden begrenzt. Die Haftung wegen 
schuldhafter Verletzung des Lebens, des Körpers oder der Gesundheit bleibt 
unberührt. Eine weitergehende Haftung auf Schadenersatz ist – ohne Rücksicht 
auf die Rechtsnatur des geltend gemachten Anspruchs- ausgeschlossen . Rekla-
mationen müssen – außer bei nicht offensichtlichen Mängeln- innerhalb von 
vier Wochen nach Eingang von Rechnung und Beleg geltend gemacht werden.

10. �Probeabzüge werden nur auf ausdrücklichen Wunsch geliefert. Der Auftragge-
ber trägt die Verantwortung für die Richtigkeit der zurückgesandten Probeab-

züge. Der Verlag berücksichtigt alle Fehlerkorrekturen, die ihm innerhalb der 
bei der Übersendung des Probeabzuges gesetzten Frist mitgeteilt werden.

11. �Falls der Auftraggeber nicht Vorauszahlung leistet, wird die Rechnung sofort, 
möglichst aber 14 Tage nach Veröffentlichung der Anzeige übersandt. Die 
Rechnung ist innerhalb der aus der Preisliste ersichtlichen vom Empfang der 
Rechnung an laufenden Frist zu bezahlen, sofern nicht im einzelnen Fall eine 
andere Zahlungsfrist oder Vorauszahlung vereinbart ist. Etwaige Nachlässe 
für vorzeitige Zahlung werden nach der Preisliste gewährt.

12. �Bei Zahlungsverzug oder Stundung werden Zinsen sowie Einziehungskosten 
berechnet. Der Verlag kann bei Zahlungsverzug die weitere Ausführung des 
laufenden Auftrages bis zur Bezahlung zurückstellen und für die restlichen 
Anzeigen Vorauszahlung verlangen. Bei Vorliegen begründeter Zweifel an 
der Zahlungsfähigkeit des Auftraggebers ist der Verlag berechtigt, auch 
während der Laufzeit eines Anzeigenabschlusses das Erscheinen weiterer 
Anzeigen ohne Rücksicht auf ein ursprünglich vereinbartes Zahlungsziel von 
der Vorauszahlung des Betrages und von dem Ausgleich offenstehender 
Rechnungsbeträge abhängig zu machen.

13. �Der Verlag liefert mit der Rechnung auf Wunsch einen Anzeigenbeleg. Je 
nach Art und Umfang des Anzeigenauftrages werden Anzeigenausschnitte, 
Belegseiten oder vollständige Belegnummern geliefert. Kann ein Beleg 
nicht mehr beschafft werden, so tritt an seine Stelle eine rechtsverbindliche 
Bescheinigung des Verlages über die Veröffentlichung und Verbreitung der 
Anzeige.

14. �Kosten für die Anfertigung bestellter Copyproofs und Reinzeichnungen sowie 
für vom Auftraggeber gewünschte oder zu vertretende erhebliche Änderun-
gen ursprünglich vereinbarter Ausführungen hat der Auftraggeber zu tragen.

15. �Ein Auflagenrückgang ist nur dann von Einfluss auf das Vertragsverhältnis, 
wenn eine Auflagenhöhe zugesichert ist und diese um mehr als 20v.H. sinkt. 
Darüber hinaus sind etwaige Preisminderungs- und Schadenersatzansprüche 
ausgeschlossen, wenn der Verleger dem Auftraggeber von dem Absinken 
der Auflage so rechtzeitig Kenntnis gegeben hat, dass dieser vor Erscheinen 
der Anzeige vom Vertrag zurücktreten konnte.

16. �Bei Chiffreanzeigen wendet der Verlag für die Verwahrung und rechtzeitige 
Weitergabe der Angebote die Sorgfalt eines ordentlichen Kaufmanns an. 
Einschreibebriefe und Eilbriefe auf Chiffreanzeigen werden nur auf dem 
normalen Postweg weitergeleitet. Auftraggeber von Chiffreanzeigen darf der 
Verlag gegenüber Dritten nicht nennen.

17. �Druckunterlagen werden nur auf besondere Anforderung an den Auftragge-
ber zurückgesandt. Die Pflicht zur Aufbewahrung endet drei Monate nach 
Ablauf des Auftrages.

18. �Erfüllungsort ist der Sitz des Verlages. Im Geschäftsverkehr mit Kaufleuten, 
juristischen Personen des öffentlichen Rechts oder bei öffentlich-rechtlichen 
Sondervermögen ist bei Klagen Gerichtsstand der Sitz des Verlages. Soweit 
Ansprüche des Verlages nicht im Mahnverfahren geltend gemacht werden, 
bestimmt sich der Gerichtsstand bei Nicht-Kaufleuten nach deren Wohnsitz.

Zusätzliche Geschäftsbedingungen des Verlages 
a) �unleserlich geschriebene Anzeigentexte, telefonisch aufgegebene Anzeigen, 

telefonisch erteilte Korrekturen oder verstümmelte Telefaxübermittlung wird 
keine Gewähr für die Richtigkeit der Wiedergabe übernommen. 

b) �Platzierungsbestätigungen gelten nur unter Vorbehalt und können geändert 
werden, soweit dies aus technischen Gründen erforderlich ist, eine Veröffent-
lichung der Anzeige in dem betreffenden Heft ansonsten nicht möglich wäre 
und der Zweck der Anzeige hierdurch nicht beeinträchtigt wird. In diesen 
Fällen kann der Verlag nicht haftbar gemacht werden.

c) �Sind etwaige Mängel bei den Druckunterlagen nicht sofort erkennbar, sondern 
werden dieselben erst beim Druckvorgang deutlich, so hat der Auftraggeber 
bei ungenügendem Abdruck keine Ansprüche. Treffen beschädigte Druckun-
terlagen erst unmittelbar vor Drucklegung des Blattes beim Verlag ein, so hat 
der Auftraggeber die aus der erforderlichen Sonderbemühung des Verlages 
entstehenden Kosten zu tragen.

d) �Der Auftraggeber hat bei Wiederholungsanzeigen den richtigen Abdruck sei-
ner Anzeigen unverzüglich bei Erscheinen zu überprüfen. Der Verlag erkennt 
Zahlungsminderung oder Ersatzansprüche nicht an, wenn bei Wiederholungen 
der gleiche Fehler unterläuft, ohne dass nach der Veröffentlichung eine unver-
zügliche Richtigstellung seitens des Auftraggebers erfolgt ist.

e) �Der Auftraggeber steht für den Inhalt und die rechtliche Zulässigkeit der für die 
Insertion zur Verfügung gestellten Text- und Bildunterlagen ein; dem Auftrag-
geber obliegt es, den Verlag von Ansprüchen Dritter freizustellen. Der Auftrag-
geber ist verpflichtet, die Kosten der Veröffentlichung einer Gegendarstellung, 
die sich auf tatsächliche Behauptungen der veröffentlichten Anzeige bezieht, 
zu tragen, und zwar nach Maßgabe des jeweils gültigen Anzeigentarifs.

f) �Abbestellungen von Anzeigen, Beiheftern und Beilagen müssen schriftlich bis 
spätestens zum Anzeigenschlusstermin erfolgen.

g) �Bei Eröffnung eines Insolvenzverfahrens über das Vermögen des Auftragge-
bers entfällt jeglicher Nachlass.

h) �Im Rahmen der Geschäftsbeziehungen bekannt gewordene Daten werden 
mit Hilfe der EDV bearbeitet und gespeichert. Die Daten werden zu keinen 
anderen Zwecken als zu den Vertragszwecken verwendet (gemäß § 26 Absatz 
1 und § 34 Absatz 1 Bundesdatenschutzgesetz). 

ALLGEMEINE GESCHÄFTSBEDINGUNGEN


